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© Bauerliche Produkte in !(ris‘enzeit begehrt wie nochnie | g Frage der Nachhaltigkeit © Chancen gut, dass sich hohes Niveau einpendelt

Bauern konnten die i hIelhen

Sonntag, 9. August 2020

Ahnlich wie Mitarbeiter in der Pflege,
haben die Bauern in der Zeit der Quaran-
tine einen saftigen Schub an Wertschit-
zung erlebt. Dementsprechend fanden
auch die Produkte der Direktvermarkter

Sie sind eher geneigt zu
Jammern, unsere Bauern.
Doch in der Hochzeit der
Corona-Pandemie fiel man
auf die Butterseite. Die di-
rektvermarktenden Land-
wirte wurden in der Quaran-
tanezeit sogar als systemre-
levant eingestuft und konn-
ten ihre Produkte iiber die
Gemeindegrenzen liefern.
Nahezu jeder berichtete von
einer steigenden Nachfrage,
die plotzlich coronagediingt
aus dem Boden schoss — aus-
genommen natiirlich jene,
die den Tourismus beliefern.
Auch die ,,Krone* berichtete

7

W &'ﬁ ﬁ},«g_\ A .;‘:w 25 sﬁ" éx

O e P

ausfiihrlich. Aber fast jeder
schloss mit dem Satz:
~Schau mar mal, wie lange
das alles anhalt. « Die » L1ro-
ler Krone* hat sich das vier
Monate spiter angeschaut.

,Lebensmittelpunkt“ mit
300% Umsatzsteigerung

Zur Drehscheibe der Ver-
marktung bauerlicher Kost-
lichkeiten im Raum Imst
sollte ein Raum in der Kra-
mergasse werden. Vor rund

einem Jahr griindete ein

Team_um Gottfned Mair
vom Okozentrum und Ver-
einsobfrau Evelyn Gabl eine

SB-Bauern-
laden wie
jener von Jo-

Haiming
waren schon
vor der Pan-
- demiegut
~ frequen-
i tiert. Der
zusitzliche
g diekrise .

~ konnte an-.

sef Glatzlin

beim Privatkunden reiBenden Absatz.
Die Bauern waren allerdings gespannt,
ob dieser Samen permanente Friichte
hervorbringt oder das Pflinzchen nur ein-
jahrig ist. Die ,,Krone* fragte nach.

,Foodcoop* mit dem genial
doppelsinnigen Namen ,,Le-

bensmittelpunkt®. Das Sys- '

tem ist einfach: Konsumen-
ten — sie miissen Vereinsmit-
glieder sein — bestellen on-
line aus der Palette von mitt-
lerweile 280 Produkten bis
Montag Abend, am Don-
nerstag und Freitag kann ab-
geholt werden. Weniger
simpel ist die Abwicklung.

»Der gesamte Kreislauf wird
uber eine Handy-App ge-

managt“, berichtet Mair,»

Haltere Menschen scheuen

-s1ch oft davor. Aber mit

mittlerweile 80 Mitgliedern
wachsen wir stetig Seit der

Coronazeit, in der der Um-

satz um rund 300 Prozent
angestlegen sei, habe man

viele junge Kunden dazuge-

~wonnen. Der Mehrumsatz
“habe sich nun auf rund 150
Prozent eingependelt.

Bauern bestiitigen Plus

| in Verkauf und Ansehen
Pushdurch Ja, der Trend hilt an®,

sagt auch Carolin Grabner-

Hannl vom Steirerhof in
halten. -'”._;;nj*; Mlemmg, ,,auch Urlaubs-
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gaste interessieren sich stéir-
ker fiir unsere Produkte.*

Landwirt Emil Rauch aus
Roppen sieht auch einen
Sinneswandel in der Bevol-
kerung: ,Die Wertschit-
zung uns gegeniiber ist in
meiner Wahrnehmung deut-
lich gestiegen.“ Josef Glatzl
aus Haiming berichtet von
vermehrtem Interesse an sei-
nen Produkten von Kolle-

- gen, die in der Direktver-
| marktung nun neu starten.

Michael Holzl von der LK
Tirol: ,,Wir sehen seit Jah-
ren einen Aufwirtstrend,
dieser wurde durch die Krise
weiter verstarkt.“ Auch eine

- Boku-Umfrage belegt: Fiir

90% der Osterreicher ist der
Fortbestand der heimischen
Bauern aktuell wichtiger als
vor Covid-19. Hubert Daum
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seinem Team sogar ein regionales Kochbuch.
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Projektleiter Gottfried Mair entwickelte mit

Fotos: Daum Hubert




